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Moja przygoda w
biznesie, jako młody

przedsiębiorca.



Jak zaczęła się moja przygoda, jako młody
przedsiębiorca? 

Jestem Daniel, mam 18 lat. Pierwsza moja przygoda, z jaką miałem styczność,
to branża e-commerce, w której działam przez 2,5 roku. Przez ten czas

napotkałem wiele zmagań i przeszkód, ale dzięki temu cały czas
nabierałem nowych doświadczeń i mogłem uczyć się na swoich błędach. 

Mam świadomość, na jakim etapie teraz jesteś i przez co przechodzisz – każdy z
nas musiał kiedyś zacząć i zderzyć się z rzeczywistością, która nie jest łatwa. Moim

zadaniem jest udowodnić ci, że wszyscy jesteśmy tylko ludźmi, a przy odpowiednim
zaangażowaniu i systematyczności jesteśmy w stanie osiągnąć naprawdę

wiele. 

Nie pochodzę z zamożnej rodziny. Rodzice przede wszystkim chcieli mi uświadomić
podstawowe zasady, jak przetrwać w tym świecie. Nie było mowy o pieniądzach, tylko o

wartościach i uczuciach, jakie mamy sobie nawzajem, okazywać. W tamtej chwili tylko to
było moim głównym celem, ale zawsze zastanawiało mnie, dlaczego nie wspominają o

pieniądzach.

Moja przygoda szkolna była odmienna od tej jaką przedstawiali mi rodzice, nie
uczyłem się dobrze sprawiałem problemy wychowawcze. 



Jedyne wartości, jakie wyniosłem ze szkoły, to przekonanie, że każdy żyje
jednakowo i nigdy nie zostanę kimś więcej. Mówiono mi, że jeśli będę dalej

sprawiał problemy i słabo się uczył, to, wyląduję w szkole specjalnej i skończę na
ulicy.

W tamtym momencie byłem tylko przeciętnym nastolatkiem, który wierzył we
wszystko, co mu się powie, bo w końcu skąd miałem wiedzieć, jakie są inne cele w
życiu, skoro w dwóch miejscach, w których spędzałem najwięcej czasu, słyszałem

dokładnie to samo.

Po skończeniu podstawówki każdy celebrował swoimi wynikami, z jakimi
skończyli szkołę. Patrzyłem na nich jak na kogoś lepszego. Ja nie miałem

powodu do uśmiechu – skończyłem szkołę ze świadectwem, na którym widniały
same dwójki.

W tamtym momencie coś we mnie pękło i uświadomiłem sobie, że wcale nie
muszę być taki jak wszyscy. Chciałem być inny, bo zawsze zachowywałem się

inaczej.

Stwierdziłem, że zacznę zarabiać przez internet, ale moim oczywistym
problemem było to, jak zacząć.



Następnego dnia zacząłem szukać sposobów w
internecie i wpadłem na dropshipping. 

Niestety, już na starcie zacząłem zmagać się z przeszkodami. Nie miałem pojęcia,
jak znaleźć produkt, jak zrobić stronę internetową. W tamtym momencie byłem

roztrzęsiony, nie wiedziałem, co mam ze sobą zrobić.

W końcu zacząłem stawiać małe kroki i stworzyłem swoją pierwszą stronę.
Wpadłem na pomysł, że zacznę sprzedawać wieczne róże w ładnych opakowaniach.

Zrobiłem swojego pierwszego TikToka w życiu i kupiłem tam reklamę. Miałem nadzieję,
że wszystko będzie dobrze – reklama miała wystartować 2 dni przed Walentynkami.
Niestety, kiedy reklama ruszyła, byłem już na starcie załamany. Osiągnąłem 1000

wyświetleń, miałem 2 polubienia, ale nikt nic nie kupił.



Po miesiącu chciałem spróbować w tradingu. 

Mój pierwszy wykres, nie
wiedziałem co robię

Widziałem to na TikToku, a znajomi coś wspominali mi o tym. W
końcu znalazłem kogoś, kto się na tym znał – przynajmniej tak myślałem.

Wysłał mi swój kurs, mówiąc, że szybko mnie wprowadzi i mogę łatwo
zarobić. Po jednym dniu kupiłem to za 250 zł, co było dla mnie

ogromnymi pieniędzmi. W kursie była podana strona, ale po tym, jak
próbowałem się zalogować, okazało się, że trzeba mieć 18 lat. Okazało
się, że zostałem oszukany. Byłem załamany, zostałem z niczym. Na
tamtą chwilę byłem bliski, żeby się poddać, byłem na skraju załamania.

Myślałem, że to wszystko nie działa. 



Miesiąc po tej sytuacji rodzice zaproponowali mi prace na etacie na
magazynie na początku od razu powiedziałem że nie ma takiej opcji i nie chce

tak pracować rodzice sporo mnie namawiali mówili że jestem młody i muszę od
czegoś zacząć tamtego dnia od razu poszedłem spać byłem wściekły a z drugiej

strony było mi przykro że rodzice tak nisko mnie stawiają.

Następnego dnia wstałem rano i stwierdziłem że spróbuje będę miał jakieś
swoje pieniądze po tygodniu zderzyłem się z rzeczywistością poszedłem tam i od

razu wiedziałem że to nie dla mnie patrzyłem na tych ludzi i nie mogłem
uwierzyć że tak można pracować byłem zdruzgotany.

Poszedłem do rodziców i powiedziałem im że to nie dla mnie i że potrzebuje
jeszcze czasu i poszukam sobie jakiejś pracy powiedzieli mi wtedy że dobrze i że

jak coś znajdę mam do nich przyjść. 

Wtedy znowu naszła mnie bardzo głęboka myśl, że nie
jestem jak każdy i muszę zacząć zarabiać nie, chciałem

być jak każdy inny i przerażała mnie myśl, że mogę
pracować na etacie postanowiłem skreślić myśl, że taka

praca istnieje.



Cały czas szukałem sposobu szukałem filmików gdybym wtedy zrezygnował z tego
wszystkiego nie czytałbyś tego bo nie był bym w miejscu w którym jestem teraz.

W końcu po paru miesiącach oczekiwania wpadło moje pierwsze zamówienie byłem
tak szczęśliwy było to nie do opisania nigdy nie byłem tak szczęśliwy.

Nie miałem pojęcia że to co robię nazywa się cyfrowymi produktami 
tak masz racje moja pierwsza sprzedaż odniosłem w cyfrowych produktach.



Postawiłem kolejną stronę, a w krótkim czasie pojawiły
się zamówienia. Cieszyłem się dużym zainteresowaniem na

stronie. Wstawiałem treści reklamujące na TikToka, które
odnosiły ogromne wyświetlenia i cieszyły się dużą

popularnością. 



Moje pierwsze wypłacone pieniądze dzięki
produktom cyfrowym.

Czułem taką radość wreszczcie mi się udało



W końcu z moim kolegą Jakubem wpadliśmy
na pomysł założenia Digital Goats –
społeczności dla ludzi, którzy chcą zacząć
zarabiać w internecie, ale nie mają pojęcia, jak
zacząć, albo chcą poprawić swoje wyniki w
branżach, w których już działają.



Byliśmy bardzo zdeterminowani, promowaliśmy swoje
treści na TikToku i Instagramie, tworzyliśmy swoją

społeczność.

Motywujemy i inspirujemy innych do osiągania sukcesów, nie
tylko pieniężnych, ale także otrzymujemy wiadomości, że nasza

działalność pomaga im na co dzień w codziennym życiu.

Instagram

https://www.instagram.com/digital.goats/


E-commerce odmieniło nasze życie o 180 stopni.





W końcu dzięki cyfrowym produktom przebiliśmy
barierę 10 tysięcy miesięcznie.



Najlepszy model
biznesowy na start.



Uważam, że produkty cyfrowe mają ogromny potencjał i
warto od nich zacząć, a ty znajdujesz się w idealnym
miejscu do rozpoczęcia tej przygody. Przedstawię ci

kilka powodów, dla których warto sprzedawać produkty
cyfrowe:

Niskie koszty początkowe: Produkty cyfrowe, takie jak e-booki, kursy
online czy oprogramowanie, nie wymagają dużych inwestycji na
początku. Uczymy, jak tworzyć takie produkty, minimalizując ryzyko
finansowe.

 Globalny zasięg: Możliwość dotarcia do klientów na całym świecie bez
względu na lokalizację. Dzięki internetowi możesz sprzedawać swoje
produkty cyfrowe 24/7, co zwiększa potencjalne przychody.

 Skalowalność: Po stworzeniu produktu cyfrowego możesz go sprzedawać
w nieskończonej ilości. oferujemy narzędzia i strategie, które pomagają w
maksymalizacji sprzedaży.

 Rośnie popyt na wiedzę online: W dobie cyfryzacji coraz więcej osób
poszukuje możliwości nauki online, co stwarza ogromne możliwości dla
twórców produktów cyfrowych. Dzięki nam możesz zdobyć umiejętności
potrzebne do efektywnego działania w tym obszarze. 



Zaczynając od produktów cyfrowych, masz
szansę na wykorzystanie tych wszystkich zalet,

my pomożemy Ci w zdobyciu wiedzy i
umiejętności, które umożliwią rozwój w

dynamicznym świecie e-commerce. To świetny
sposób na rozpoczęcie własnej przygody z

biznesem online! 

Dołącz do nas 

https://digitalgoats.pl/produkt/sciezka-rozwoju/
https://digitalgoats.pl/produkt/sciezka-rozwoju/


Dropshipping, a
digital product.



Wiele osób widzących e-commerce myśli, że to
znowu dropshipping. Usunę ci te głupie myślenie.

E-commerce to przede wszystkim potężny rynek handlu
przez internet.

Podam ci prosty przykład: kupiłeś coś przez internet? To
właśnie e-commerce.

Nie zrozum moich słów źle, dropshipping nie jest zły,
tylko wymaga większego doświadczenia. Sprzedajemy

tam produkty, które często bardzo ciężko znaleźć.



Innym modelem jest sprzedaż usług. Kursy online, konsultacje, projektowanie –
to wszystko mieści się w ramach E-Commerce. Dzięki technologii możesz oferować

swoje usługi globalnie, docierając do klientów na całym świecie. 

Nie zapominajmy również o modelu subskrypcyjnym. Coraz więcej firm oferuje
produkty lub usługi na zasadzie abonamentu, co zapewnia stały przepływ

przychodów. Może to być cokolwiek, od boxów z kosmetykami po platformy
edukacyjne. 

E-Commerce to również platformy typu marketplace, takie jak Amazon czy
eBay. Sprzedaż na tych platformach może być świetnym sposobem na

rozpoczęcie swojej przygody z handlem online bez konieczności budowania
własnego sklepu internetowego.



Opinie naszych
podopiecznych.















PO WIĘCEJ OPINII  SPRAWDŹ TUTAJ
 INSTAGRAM 

J

https://www.instagram.com/digital.goats/?hl=en


Produkt cyfrowy.



Materiały premium: Otrzymasz dostęp do ekskluzywnych materiałów
szkoleniowych, webinariów, szablonów i innych zasobów, które ułatwią Ci drogę
do sukcesu. 

Indywidualne podejście: ścieżkę rozwoju dostosowujemy do Twoich potrzeb.
Każdy uczestnik otrzymuje wsparcie, które pozwoli mu skupić się na
najważniejszych aspektach rozwoju.

Nie czekaj, aż okazja minie obok Ciebie. Dołącz do nas
  i zacznij przemieniać swoje marzenia w rzeczywistość.

Pamiętaj, że kluczem do sukcesu jest działanie. Im szybciej zaczniesz, tym szybciej
zobaczysz rezultaty. Niech Twoja podróż do sukcesu zacznie się już dziś! Razem możemy

osiągnąć Twoje marzenia.

https://digitalgoats.pl/produkt/sciezka-rozwoju/


Cyfrowy Produkt (Digital Product), jak sama nazwa wskazuje, to
po prostu produkt cyfrowy. Nie posiada on fizycznego wydania.

Można go stworzyć w dowolnym momencie, o każdej porze dnia i
nocy, w niemal dowolnym miejscu, pod warunkiem, że mamy
odpowiednie narzędzia

Przykłady Digital Product:

Grafik: Jeśli jesteś grafikiem, możesz sprzedawać swoje projekty graficzne online - to
jest Digital Product.

 Nauczyciel: Jeśli uczysz ludzi, jak przygotować się do matury ustnej i prowadzisz
zamkniętą społeczność dla takich uczniów - to jest Digital Product.

 Coach: Jeśli oferujesz indywidualne sesje coachingowe, na przykład "Jak zostać lepszym
w daną grę komputerową" - to również jest Digital Product.

Wszystko opiera się na Twoich umiejętnościach oraz sposobie,
w jaki sprzedasz swoją wiedzę w danej dziedzinie. Największą
zaletą jest to, że rozpoczęcie takiego biznesu wymaga zerowego
wkładu własnego na start, ponieważ sprzedajesz swoją wiedzę i

umiejętności w formie cyfrowej. To nie tylko niski koszt początkowy,
ale także możliwość dotarcia do szerokiego grona odbiorców na

całym świecie.



Sklep internetowy,
dlaczego jest tak ważny

w sprzedaży.



Sklep internetowy odgrywa główną rolę w
sprzedaży produktów cyfrowych, z kilku

ważnych powodów.

Dostępność - sklep internetowy jest dostępny przez całą dobę co pozwala na
dokonywanie zakupów przez potencjalnych klientów zakupów w dowolnym
momencie

 Brak ograniczeń globalnych – produkty cyfrowe są sprzedawane i dostarczane do
klientów bez kosztów wysyłki i nie posiadają barier logistycznych.

Minimalne koszty sprzedaży – nie musimy przechowywać naszych produktów ani
posiadać magazynu na ich przechowywanie, ponieważ produkty cyfrowe, e-booki,
kursy, nie wymagają tego problemu.

Łatwość rozszerzania – koszty stworzenia dodatkowych kopii produktów
cyfrowych są minimalne, można wręcz powiedzieć, że zerowe, co daje możliwość
zwiększenia sprzedaży bez dodatkowych kosztów.

 Profesjonalne narzędzia - pozwalają nam na zbieranie przez nasz sklep
internetowy danych, co pozwala nam na dostosowanie marketingu.



Zakup w sklepach internetowych jest zazwyczaj bardzo prosty,
klient nie musi się męczyć, co zachęca do dalszych zakupów.

Szeroki wybór opcji płatności – różnorodne metody płatności,
które pozwalają dostosować się do potrzeb każdego klienta, takie

jak karty kredytowe, płatności mobilne czy BLIK.



Marketing w świecie
cyfrowych

produktów.



Marketing w produktach cyfrowych odgrywa najważniejszą rolę,
ponieważ pozwala dotrzeć do naszych potencjalnych klientów.

Dzięki niemu budujemy naszą markę i zdobywamy zaufanie.
Przedstawię Ci kilka powodów, dlaczego marketing jest tak ważny:

Buduje zaufanie – poprzez prowadzenie odpowiednich działań marketingowych
budujemy zaufanie naszych potencjalnych klientów.

Generowanie leadów: Marketing cyfrowy umożliwia zbieranie informacji o
potencjalnych klientach, co prowadzi do generowania leadów, czyli potencjalnych
klientów zainteresowanych zakupem.

Rozszerzamy widoczność – w e-commerce mamy ogromną konkurencję. Dzięki
marketingowi odpowiednio wyróżniamy się na tle innych i docieramy do swojej
grupy odbiorców.

Zwiększenie sprzedaży: Odpowiednio zaplanowana kampania marketingowa
może znacząco zwiększyć sprzedaż cyfrowych produktów poprzez skuteczne
przekonanie potencjalnych klientów do zakupu.



Podsumowanie.



Podsumowanie całości: Stworzyliśmy to dla Ciebie,
dziękuję, że dotrwałeś do końca. Znasz już podstawy

świata e-commerce.

Dołożyliśmy wszelkich starań, aby przekazać Ci te informacje jak najbardziej
dokładnie, bez zbędnych stron i lania wody.

Udowodniłem, że wiek nie stanowi przeszkody – odpowiednia determinacja i
skupienie to klucz do sukcesu.

Czytając to, dotarłeś do końca „biegu”, zdobyłeś cenną wiedzę.

Nie czekaj! Dołącz do grupy naszych podopiecznych, którzy skorzystali już z naszej
ścieżki rozwoju i realizują swoje cele związane z biznesem online, przynoszącym zyski.

Nie czekaj, zmień z nami swoją przyszłość już dziś. Zainwestuj w siebie!

Teraz nadeszła chwila, żeby wykorzystać wiedzę, którą tu zdobyłeś, i stawić następne
kroki. Nasza ścieżka rozwoju została zaprojektowana tak, aby przekazać Ci

profesjonalne wsparcie i eksperckie strategie, dzięki którym Twój biznes wskoczy na
szczyt. Dzięki naszym sprawdzonym metodom osiągniesz swój cel szybciej i

skuteczniej.

Ścieżka rozwoju

https://digitalgoats.pl/produkt/sciezka-rozwoju/

